
本次活动精心策划了“集章兑换”的互动游戏，三力士人们

穿梭于三大主题活动区，每成功完成一项挑战，便可获得一枚独

特的纪念印章。

在文化活动区，精心布置了套粽子、射五毒以及知识问答环

节，这里智慧与趣味并存。步入文化体验区，即可亲手制作漆

扇、香囊和蛋兜，在这巧手达人们纷纷亮相~而在传统美食区，绿

豆糕、粽子等经典美食供品鉴，甜咸两派的较量在此永不停歇！

每完成一项任务，三力士人便能获得一枚印章，集满指定数

量后，便可前往兑换区领取蕴含节日祝福的端午锦盒。

让传统文化以更生动的方式，走进我们的日常。虽然活动已

结束，但节日的温暖仍在延续。愿大家在未来的日子里，继续保

持这份欢乐与活力。携手同行，共创佳绩！
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经销商

风采

近日，西双版纳路博橡胶有限公司积极响

应掸邦东部第四特区组织的“3·28”地震灾

区灾后支援联合行动，向灾区捐赠人民币壹万

圆整，以实际行动支持灾区重建工作，彰显企

业的社会责任与担当。  

作为深耕罂粟替代种植领域的企业，公司

多年来始终致力于通过发展橡胶等绿色产业，

推动当地生态保护与经济可持续发展。此次向

在生产管理岗位上，每天都要处理各种各样的消息，这些消息就像一团乱麻，我们要学

会辨别。

前段时间，我们生产的产品合格率突然下降，大家都很着急。这时，有同事说：“可能

是设备老化，导致产品质量不稳定。”有同事又说：“也许是原材料供应商更换了部分原

料，影响了产品质量。”有员工则反馈：“感觉是新的生产工艺大家还不熟悉，操作不当才

出现问题。”一时间，各种消息纷至沓来，让人摸不着头脑。

面对这些消息，这就像是一个“或”关系的复合命题，设备老化、原材料问题、操作不

当，这些因素都有可能导致产品合格率下降。但到底哪个才是主要原因，或者是不是多个因

素共同作用呢？

为了弄清楚真相，我先组织技术人员对设备进行全面检查。通过检测发现，设备虽然有

一些小问题，但并不足以导致产品合格率大幅下降，这就否定了设备老化是主要原因的说

法。

接着，让质量部门对原材料进行复查。复查结果显示，原材料各项指标都在合格范围

内，而且更换的部分原料也经过了严格的质量检验，所以原材料问题也基本可以排除。

最后，我仔细观察员工的操作流程，发现新的生产工艺确实有一些复杂的环节，部分员

工操作不够熟练。而且，通过对不合格产品的分析，发现很多问题都出在新生产工艺的关键

步骤上。这就验证了生产线上员工反馈的消息，操作不当是导致产品合格率下降的重要原

因，同时也说明这是多个因素共同作用的结果，符合“与”关系的逻辑，即新生产工艺复杂

和员工操作不熟练共同影响了产品质量。
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真假消息

⽤“证伪思维”给⼯作
推理加个“防坑盾”

战略逻辑

西双版纳路博橡胶有限公司爱⼼捐赠��
助⼒缅甸“3·28”地震灾区重建

以前做方案、定决策，总觉得“证据越多越靠谱”。直到用证伪

思维重新审视工作，才惊觉自己踩过多少“想当然”的坑！那些拍胸脯

保证的“万无一失”，那些看似完美的“闭环逻辑”，只要换个角度试

试证伪，分分钟露出马脚。这招简直是职场推理的“照妖镜”，专治各

种过度自信的逻辑漏洞。

证伪思维的核心，就是主动给推理“挑刺”。就像程序员写完代

码要找bug，我们做决策时也要逼着自己当“杠精”：假设这个方案是

错的，问题可能出在哪？比如制定绩效考核标准时，别只想着“这样能

激励员工”，而是先问：“哪些人会钻空子？哪些场景下这套标准会失

效？”之前公司推行新考勤制度，大家只讨论“打卡能提升效率”，却

没人想过“外勤人员怎么算”“设备故障怎么办”，结果实施当天就乱

成一锅粥。要是早点用证伪思维推演，至少能避开80%的坑。

现在我养成了个“自虐”习惯：每次做完方案，都要单独列一页

“打脸清单”。比如写年度规划时，除了常规的目标和策略，还会专门

写：“如果经济下行，哪些指标会最先崩溃？”“如果核心成员离职，

预案是否有效？”甚至和同事讨论方案时，也会互相当“反派”：

“来，你说说这个计划最可能翻车的三个地方！”一开始大家觉得这是

没事找事，后来发现，提前被“打脸”总比被现实打脸强。

职场里没有绝对正确的推理，只有不断被验证的可靠性。证伪思

维就像给决策上了份“保险”，它逼着我们跳出“成功滤镜”，用怀疑

的眼光重新审视每个环节。下次当你觉得某个方案“稳了”，不妨先别

急着拍板，试试问自己：“我该怎么证明它是错的？”这个反直觉的小

习惯，说不定能帮你避开职业生涯中最致命的坑！

为期两天的领雁班课程，一直在讨论对公司战略的理解及本

部门的战略。我虽然不是财务的老大，但是我很有幸，近几年的

战略会议我都有参加。我深刻地意识到财务需要发挥更大更重要

的作用，才能够有价值地参与到公司战略落地之中。因此，在这

次课程中，我很开心能够代表财务作了交流。我的交流顺序排在

倒数第二个，按照课程的进展，轮到我的时候已经是第二天的下

午。从第一天到第二天，我的PPT修改了至少5次，每一次都是理

解的迭代。

课前的版本，是我结合本月的战略会议及月度会议，作了自

己的解读。其实在我做的时候，我没有很好的逻辑，只是把会议

上吴董要求我们做的内容加了进去。课堂开始后，部门负责人上

去一位，大家就会通过四步法对听到的内容进行交流，然后鲁老

师对每一位部门负责人进行指导。鲁老师告诉我们理解战略的第

一步，就是把公司战略“工业品领域的生态链的平台”这句话一

字不漏的说出来，就是精准描述。第二步就是对这句话的理解，

第三步是部门在你理解的战略中起到什么作用，怎么做。在此过

程中，鲁老师告诉我们要从结构，系统，生态一层层去理解公司

战略，部门要搭建什么样的体系与系统去匹配平台。

对，理解部门战略与构建自己部门战略，都是要有逻辑的。

要从上至下，一步步关联下去，否则就会脱节，反而与战略背

道。基于这个强关联的逻辑，我重新梳理了我对公司战略的理解

与部门战略的构建，每往下一步，我就问自己一个问题：跟战略

什么关系？再加上鲁老师的指导，使得我更加清晰了。根据鲁老

师与吴董的指导，接下来我的工作也会紧紧围绕战略开展。

五月五，端午至，艾草香，粽意浓。在三力士人的热情参与

下，2025年“与三力士，粽享端午”主题活动圆满落下帷幕。本

次活动以“传统文化+趣味互动”为核心，设置了三大主题

区，让员工们在欢乐中感受端午习俗的魅力，更收获了满满的节

日礼遇。

5月24日，三力士人齐聚羽毛球馆，迎来

了备受期待的第三届趣味运动会--三力士

“羽”你，超合拍。这场运动会不仅是一场体

育竞技的盛宴，更是员工们展示自我、凝聚团

队力量的重要时刻。运动会现场充满了欢声笑

语，激情与活力在每一个角落蔓延。

本次活动巧妙融合了羽毛球元素，独具

匠心地采用了羽毛球签到的创新形式。这种别

出心裁的签到方式，不仅让参与者感受到了浓

厚的运动氛围，更激发了大家对运动的热爱和

兴趣。

随着各个小队的陆续签到集结，现场气

氛逐渐升温。在一片期待的目光中，凤凰制造

研究院院长潘万东发表了热情洋溢的讲话，他

鼓励大家积极参与，享受运动带来的快乐。紧

接着，运动员代表和裁判长也分别发言，他们

表示将全力以赴，确保比赛的公平、公正。在

热烈的掌声中，本次羽毛球运动盛宴正式拉开

序幕。

羽毛球男单和女单比赛是运动会的开场

大戏。赛场上，选手们个个精神抖擞，挥拍如

风，每一次击球都充满了力量与技巧。观众们

的加油声此起彼伏，为比赛增添了几分紧张与

刺激。经过激烈的角逐，最终，缪立、张卿、

陈潇俊凭借出色的发挥，分别荣获男单冠军、

亚军以及季军；而李娜Anna、吴佳丽、郑雯清

也以卓越的表现脱颖而出，分别摘得女单项目

的冠军、亚军以及季军。他们的精彩表现不仅

赢得了观众的阵阵掌声，也为各自所在的团队

赢得了荣誉。

混双比赛将运动会推向了新的高潮。男

女选手携手上阵，默契十足。他们灵活的步

伐、精准的配合，让每一次击球都充满了节奏

三⼒⼠“⽻”你，超合拍

与三⼒⼠�
粽享美好

行政工作做了那么多年，对“做了”和“做好”还是有着很深的感触，

虽只有一字之差，却有着天壤之别。很多时候，只有在两者的对比中，才能看

清事情的真相，最近经历的两件事里让我还是很感慨的，要挑什么样的人，其

实就从这两个维度就可以挑选到。

那次公司学习型组织团建活动，借出去的烤炉原本干干净净。活动结束

后，负责操办的姑娘说已经把烤炉都弄好放好了。乍一听，这事儿算是完成

了，也就是“做了”。可当我不经意间查看时，却发现烤炉根本没有完全冲洗

过，烤架上还油腻腻的。这哪里是“做好”了呢？试想，下一次再用这些烤炉

时会怎样？恐怕别人会说上一次没洗干净没法用，然后就得重新买，这不就造

成了成本的浪费。“做了”只是完成了任务的表象，而“做好”才是对结果负

责，避免后续问题的关键。

这次端午节活动布展的时候，最后搭建的时候发现缺了一个活动的大背

景，那之前的检查工作是怎么做的呢？如果当初不是只满足于“做了”检查这

个动作，而是真正“做好”检查，确认背景确实存在且都完好，就不

会出现这种情况。

我们做的是行政工作啊，或许在别人的不理解中进行，都会

说行政么谁都会做的，满满的都是细节，每一个环节都不能敷

衍了事，也不能有一个环节漏掉，所以，我们从细节出发，

从“做了”必须提升到“做好”。

工作中，不能仅仅满足于完成任务的表面动作，更要

追求把事情做好，注重细节，这样才能发现事情的本来面

目和真相，避免不必要的麻烦和浪费。

与此同时，天台分会场特别增设了“端午手工挂饰DIY”体

验。艾草的清香弥漫，大家纷纷动手，运用彩绳、木珠、流苏等

材料，精心编织出一个个寓意吉祥的端午挂饰。这些挂饰融入了

五色丝线，象征着驱除邪气、迎接福祉。活动现场欢声笑语，大

家不仅玩得尽兴，更收获了一份份精致的节日心意。

地震灾区伸出援手，是公司在社会公益领域的

又一次暖心实践，充分展现了其在促进地区稳

定、保障民生福祉方面的积极作为。

这份爱心捐赠，不仅为灾区群众带来了实

实在在的帮助，更在企业履行社会责任的道路

上树立了典范。未来，公司将继续秉持担当精

神，在罂粟替代种植事业及社会公益领域持续

发力，用更多实际行动为地区发展贡献力量。

�⾼洁

�徐世嘉

�李娜Lily

⸺徐丽
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粽享端午

粽有好礼

感。球场上，他们或快速进攻，或巧妙防守，

展现出混双比赛的独特魅力。最终，王俊与吕

月华凭借默契配合与卓越发挥，一举夺得混双

冠军，朱炯与沈小青、崔玉瑞与傅依婷同样发

挥出色，分别斩获亚军与季军，他们的精彩表

现完美诠释了“1+1>2”的力量。

在午后的团队趣味赛环节，选手们迎来

了充满创意的全场地接球挑战。选手们随机转

动转盘，选用各式道具进行接球。融入公司特

色的三力士蛇皮袋、干布、皮带等道具的随机

搭配，为比赛注入了无限趣味与挑战性。选手

们在适应不同道具的过程中，展现出极高的灵

活性和创造力，现场笑声不断。随后的，小队

接力颠球环节，各小队齐心协力，选手们依次

颠球接力。比赛中，大家全神贯注，眼睛紧盯

着空中飞舞的球，小心翼翼地控制着每一个动

作。在羽毛球丢手绢项目中，选手们围成一

圈，开始了一场别开生面的“丢手绢”游戏。

作为运动会的压轴大戏，拔河比赛将现

场氛围推向了顶点。各小队的队员们紧紧握住

绳子，齐心协力，为了团队荣誉奋力拼搏。他

们脚蹬着脚，身体向后倾，脸上写满了坚定与

执着。

最终，结合所有项目积分得分，1队--羽

你一队凭借强大的团队凝聚力和卓越表现，一

举夺得了团队冠军的殊荣。

本次第三届趣味运动会的成功举办，不

仅为员工们带来了欢乐和挑战，更让团队协作

的力量深入人心。未来，三力士将继

续让员工们在工作中感受到更多

的快乐和温暖，共同创造更加

美好的明天。



三力士报
技术·服务专刊

2025年6月18日-21日，全球陶瓷装备材料行业旗舰级展会——Ceramics China广州陶瓷工业

展——将在广州·广交会展馆A区迎来第39届盛典，云集全球优秀企业和行业精英，共享机遇话合

作，共商发展谋未来。

三力士股份有限公司作为陶瓷设备的专业配件厂家，将集中展示釉线专用带、球磨机带、越洲

带、窄V带、农机带、干布带以及汽车带等，期待您的莅临参观。

展位号和具体位置如下:

★ 三⼒⼠展位号 ： �.�馆D���

★ 展会地点 ： ⼴州·⼴交会展馆A区

★ 展会时间 ： 2025年6⽉18⽇-21⽇

广交会展馆A区地址：

广州市海珠区阅江中路380号(南丰汇对面)

我们在这里，期待您的莅临！

⼴州陶瓷⼯业展�
期待您的莅临

2025年5月19日-5月20日，三力士股份有限公司正式接受了IATF16949质量管理体系审

核工作，进一步强化了质量管理体系建设，夯实了汽车行业全链条服务基础。

本次审核工作由权威认证机构SGS派遣的专家团队执行。在审核过程中，各审核老师

依据IATF16949质量管理体系标准要求，通过查阅文件、现场检查、员工访谈、流程追溯

等多种方式，对公司从研发设计、生产制造、采购管理、质量控制、客户服务等全流程、

各环节进行了全面、细致、严格的审核。

生产车间内，审核老师对现场设备管理、工艺控制等进行逐一核验；研发部门围绕

APQP,向审核老师详细汇报项目管理与技术创新实践；质量部则以践行全生命周期质量管

理体系为核心，展示公司内审与风险防控机制的落地情况。面对审核老师提出的各类问

题，公司各部门积极响应，以详尽的数据、清晰的流程和高效的协作，充分展现了公司在

IATF16949审核启动�向优⽽⾏

在商业的浪潮中，总有一些人凭借着敏锐的洞察力、不懈的努力和敢于抓住机遇的勇气，书写着属于自己的传奇创业

故事。作为一名创业者，从1992年怀揣着父母血汗钱，到如今即将拥抱新销售模式的开拓者，这一路的风雨兼程，是我的奋

斗历程，也是无数创业者的缩影。

1992年年底，我带着父母的血汗钱来到苏北，开设了一家五金门市部。那时物质匮乏，市场上商品种类有限，即便经

营的三角带是亲戚生产的，质量时好时坏不稳定，但只要能有货卖，客户就会十分开心。在这样的市场环境下，这家小小的

五金门市部艰难地迈出了我创业的第一步。

1995年下半年，命运的转折悄然来临。三力士的业务员前来推销产品，看到我的经营规模尚可且又是老乡，便给予了

充分的信任，将一批货放在门市部代销且无需支付货款。这份信任成为了我事业发展的重要契机。经过三年的拼搏努力，门

市部不仅能实现几百万的销售额，还将产品成功卖到了周边几个县城，在当地市场逐渐站稳了脚跟。

1997年，一次偶然的帮忙送货经历，让我初次接触到了农机配件。1998年下半年，当我再次来到常州时，这里已经开

始建立农机市场。凭借着多年经营三力士产品以及对产品质量的深入了解，我敏锐地察觉到这其中蕴含的巨大市场潜力和难

得的发展机会。经过与老董事长多次交流磋商，最终成功签订了常州市场经销权。此后的几年间，经营业绩一路飙升，从几

十万到几百万，再从几百万到几千万，我的事业实现了质的飞跃。

2003年，老董事长提出规范市场的想法，希望我让出安徽和上海市场的客户，将江苏整个市场交给他管理。经过几番

磋商，我接手了扬州国泰全部的库存，并在扬州设立了新的公司，进一步扩大了业务版图。

2006年，电子商务的萌芽开始在商业领域崭露头角。阿里巴巴公司人员前来推广，我果断注册了阿里网店。尽管当时

网上购物还并不普遍，但我以超前的眼光和敢于尝试的精神，提前布局电商领域。2008年，我又开通了淘宝会员店铺，从销

售同步带开始，逐步拓展到三角带。随着时间的推移，特别是经历了几次疫情，线上购物需求大幅增长，网店的销量逐渐增

多，如今店铺已经运营了17年，成为了电商领域的一颗璀璨明星。

到了2025年，董事长提出了1688五金超市平台的构想。我深知这不仅是企业未来的销售模式，更是顺应时代潮流的必

然选择。在这个瞬息万变的时代，机遇稍纵即逝，我将再次勇敢地迎接挑战，踏上新的征程。

回顾这三十多年的创业历程，我从苏北的一家小五金门市部起步，经历了市场的起伏、行业的变迁，在这一过程中，

凭借着对市场的敏锐洞察、对机遇的果断把握、坚持不懈的努力以及三力士的坚定支持，不断实现着事业的突破和跨越。在

未来，我将继续紧跟时代步伐，在1688五金超市平台上书写新的辉煌篇章，为更多创业者树立榜样，激励着更多人在商业的

道路上勇往直前。

从五⾦⻔市迈向电商新征程
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在公司高瞻远瞩的战略引领与全方位支持下，市场部积极响应号召，以创新为驱动，

以关怀为纽带，开启了一段充满活力与温度的征程。

公司始终强调创新的重要性，将提升品牌影响力视为核心发展目标之一。在这样的指

导思想下，市场部将创新广告品项目作为本月重点工作。在本年度广告品的选定前，市场部

举行了专项会议，强调要立足客户需求，打造兼具实用性与品牌特色的广告品。在公司的大

力支持下，市场部成员通过线上问卷、线下访谈等多种形式，收集了大量客户在日常工作场

景中的真实需求。从产品的功能设计到外观创意，从材质选择到成本把控，每一个细节都经

5月，公司检测中心持续推进皮带测试、设备校准及客户接待等重点工作，不断夯实

基础检测能力，优化测试体系，为公司产品质量稳定与客户信任积累了坚实基础。

在皮带测试方面，检测中心本月继续对公司现有产品开展了基础性能测试，覆盖多个

关键性能指标，确保产品符合设计标准，同时进一步丰富了中心的测试数据库。针对市场

需求与产品对比分析，中心同步进行了部分竞品皮带的性能测试，通过横向数据分析，为

研发和市场部门提供了有力的数据支撑。此外，对新产品研发，检测中心也在同步推进测

试验证工作，从多角度评估其性能表现，为产品发布提供技术支持和风险预判。

在设备校准方面，为进一步提升测试结果的准确性与一致性，检测中心于本月完成了

主要校准设备的更新换代。新设备具备更高的测量精度和更稳定的性能输出，可满足复杂

严苛的测试需求。设备更新后，中心同步优化了相关测试流程，对比验证了新旧设备数据

经销商简介
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技术驱动产业变革，以品质服务共创价值

三、未来展望：智造引领新征程

技术驱动产业变革，以品质服务共创价值

三十三载商海逐浪，从苏北门市部起步，到紧握电商浪潮先机开拓阿里、淘宝

版图。2025年，当1688五金超市平台掀起新变革，仍以开拓者之姿，在传统经销与

数字商业的更迭中，续写从三尺柜台到云端市场的进阶传奇。

戴华   常州中亿华⻜机电有限公司
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在商业的浪潮中，总有一些人凭借着敏锐的洞察

力、不懈的努力和敢于抓住机遇的勇气，书写着属于自己

的传奇创业故事。作为一名创业者，从1992年怀揣着父母血

汗钱，到如今即将拥抱新销售模式的开拓者，这一路的风雨

兼程，是我的奋斗历程，也是无数创业者的缩影。

1992年年底，我带着父母的血汗钱来到苏北，开设了一家五

金门市部。那时物质匮乏，市场上商品种类有限，即便经营的三角

带是亲戚生产的，质量时好时坏不稳定，但只要能有货卖，客户就会

十分开心。在这样的市场环境下，这家小小的五金门市部艰难地迈出

了我创业的第一步。

1995年下半年，命运的转折悄然来临。三力士的业务员前来推销产

品，看到我的经营规模尚可且又是老乡，便给予了充分的信任，将一批货放

在门市部代销且无需支付货款。这份信任成为了我事业发展的重要契机。经

过三年的拼搏努力，门市部不仅能实现几百万的销售额，还将产品成功卖到了

周边几个县城，在当地市场逐渐站稳了脚跟。

  1997年，一次偶然的帮忙送货经历，让我初次接触到了农机配件。1998年下半

年，当我再次来到常州时，这里已经开始建立农机市场。凭借着多年经营三力士产品

以及对产品质量的深入了解，我敏锐地察觉到这其中蕴含的巨大市场潜力和难得的发

展机会。经过与老董事长多次交流磋商，最终成功签订了常州市场经销权。此后的几年

间，经营业绩一路飙升，从几十万到几百万，再从几百万到几千万，我的事业实现了质的

飞跃。

2003年，老董事长提出规范市场的想法，希望我让出安徽和上海市场的客户，将江苏整

个市场交给他管理。经过几番磋商，我接手了扬州国泰全部

的库存，并在扬州设立了新的公司，进一步扩大了业务版

图。

2006年，电子商务的萌芽开始在商业领域崭露头

角。阿里巴巴公司人员前来推广，我果断注册了阿里网

店。尽管当时网上购物还并不普遍，但我以超前的眼光和敢

于尝试的精神，提前布局电商领域。2008年，我又开通了淘

宝会员店铺，从销售同步带开始，逐步拓展到三角带。随着

时间的推移，特别是经历了几次疫情，线上购物需求大幅增

长，网店的销量逐渐增多，如今店铺已经运营了17年，成为

了电商领域的一颗璀璨明珠。

到了2025年，董事长提出了1688五金超市平台的构

想。我深知这不仅是企业未来的销售模式，更是顺应时代潮

流的必然选择。在这个瞬息万变的时代，机遇稍纵即逝，我

将再次勇敢地迎接挑战，踏上新的征程。

回顾这三十多年的创业历程，我从苏北的一家小五金

门市部起步，经历了市场的起伏、行业的变迁，在这一过程

中，凭借着对市场的敏锐洞察、对机遇的果断把握、坚持不

懈的努力以及三力士的坚定支持，不断实现着事业的突破和

跨越。在未来，我将继续紧跟时代步伐，在1688五金超市平

台上书写新的辉煌篇章，为更多创业者树立榜样，激励着更

多人在商业的道路上勇往直前。

质量管理体系运行中的扎实功底与卓越成效。

IATF16949是国际汽车行业的技术规范，融合了汽车行业的特殊要求与精益生产理

念，对提升企业产品质量、降低运营风险、增强客户满意度有着深远意义。此次审核，不

仅是对公司过去在质量管理体系建设、产品质量管控等方面的全面体检，更是推动企业向

国际先进质量管理水平迈进的关键一步。

公司将以此次审核为契机，认真总结经验，积极落实审核老师提出的改进建议，持续

优化质量管理体系。公司将继续秉持“用品质创造价值”的经营理念，不断提升全员质量

意识，深化质量文化建设，以更高标准、更严要求打造行业标杆，为客户提供更可靠的产

品与服务。

的衔接一致性，确保数据可追溯、结果可信。同时，此轮设备升级也为后续检测设备的验

收工作及测试平台扩展奠定了良好基础。

在客户接待方面，本月检测中心接待了来自国内外的多批客户代表。来访期间，中心

工作人员系统介绍了测试流程、设备能力和质量控制标准，充分展现了我司在检测方面的

专业能力和技术优势。通过参观交流，检测中心不仅提升了客户粘性，更进一步彰显了其

在公司整体品牌建设中的支撑作用。

未来，检测中心将继续秉持“科学、严谨、高效”的工作理念，持续推进能力建设和

流程优化，不断提高检测效率与专业水平，以更高标准服务产品开发、支撑技术创新，为

公司高质量发展贡献检测力量。

过反复讨论。

今年全新推出的定制计算器，不仅满足了办公场景的计算需求，更成为彰显公司形象

的独特名片。定制卷尺和带轮卡尺同样凝聚了团队的心血，为确保测量的准确性和耐用

性，采购人员走访多家供应商，对材料进行严格筛选和测试，研究院的技术人员也对卡尺

进行了严谨的测试。这些广告品，早已超越了传统宣传物料的界限，它们以实用的功能深

度融入客户的工作场景，用创新的方式无声地传递着公司的品牌价值，陪伴客户记录工作

中的每一个重要时刻。

而随着端午佳节的临近，公司秉持以人为本的理念，重视与客户之间的情感联结，市

场部积极响应公司要求，精心筹备端午礼品。公司领导亲自参与礼品方向的讨论，提出要

挑选既能体现节日氛围，又能真正满足客户需求的礼品。在众多候选礼品中，防晒帽和登

山杖脱颖而出。夏日炎炎，一顶时尚又实用的防晒帽，不仅能为客户遮挡烈日，还能在出

行时增添一抹亮色；而坚固耐用的登山杖，更是户外探索的得力助手。我们深知，客户在

日常工作中兢兢业业，付出了诸多心血，常常忙碌于各种事务之间，很少有时间停下脚步

享受生活。公司希望通过这份精心准备的端午礼品，传递对客户的关怀——邀请客户在忙

碌的工作之余，戴上防晒帽，拿起登山杖，走进自然，享受生活之美。

此次广告品创新与端午礼品筹备工作的顺利完成，不仅展现了市场部在公司领导下的

创造力与执行力，更体现了公司自上而下对创新与客户关怀的重视，以及团队成员之间默

契的协作与付出。未来，市场部将紧跟公司发展步伐，持续保持创新热情与对客户的关

怀，以更加优质的成果为公司发展添砖加瓦，也期待在公司的引领下，与客户携手共进，

共同奔赴更多美好的旅程，书写更多精彩篇章！

愿 景 ：全 球 ⼯ 业 ⽪ 带 引 领 者

从五⾦⻔市迈向电商新征程

向从五⾦⻔市
电商新征程

开栏词
在商业的广阔舞台上，经销

商与品牌商如同舞伴，共同演绎

着一曲共赢的华章。经销商与三

力士各自发挥所长，相互扶持，

不仅成就了彼此的梦想，也共同

铸就了市场的辉煌。
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